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кӛлемін ҧлғайтуда, ауыл шаруашылығы ӛнімдерінің бәсекеге қабілеттілігінде, еңбек 

ӛнімділігінде және әлеуметтік-экономикалық ахуалдың қҧбылмалы жағдайларына тез 

бейімделу қабілетінде шешуші рӛл атқаратын оның ресурстық әлеуетін тиімді пайдалануды 

талап етеді. 

Осыған байланысты бҧл мақалада агроӛнеркәсіптік ӛндірісті дамыту кӛрсеткіштерін 

талдау нәтижелері келтірілген және аймақтық азық-тҥліктің ӛзін-ӛзі қамтамасыз етуін кешенді 

бағалау ҥшін ресурстық әлеуетті және шаруашылық мамандандыруды оңтайлы пайдалану 

негізінде аймақта ӛнім ӛндірісін дамыту нҧсқалары негізделген. 

Бҧл зерттеу Қазақстанның батыс ӛңірі ҥшін жҥргізілді. Ӛңірдің азық-тҥлікпен ӛзін-ӛзі 

қамтамасыз етуін бағалау тамақ ӛнімдеріне сҧраныс пен ҧсынысты болжау және оның ҧлттық 

және сыртқы нарықтарға ӛнім жеткізуге қатысу мҥмкіндігін айқындау мақсатында жҥргізілді. 
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ДЕБИТОРЛЫҚ ЖӘНЕ КРЕДИТОРЛЫҚ БЕРЕШЕКТІ ТАЛДАУ 

ANALYSIS OF ACCOUNTS RECEIVABLE AND ACCOUNTS PAYABLE 

 

Аннотация 
Дебиторлық және кредиторлық берешектерге талдау жҥргізу мыналарды анықтауға 

мҥмкіндік береді: осы қарыздардың қҧрамы мен қҧрылымы, олардың кезең динамикасындағы 

ӛзгеруі, дебиторлық берешекті ӛтемеу тәуекелдері және кредиторлық берешектің ықтимал 

талап етілмеуі, дебиторлық және кредиторлық берешектердің сапа, ӛтімділік және айналым 

кӛрсеткіштерін, олардың кәсіпорынның қаржылық жағдайына әсерін анықтау.  

Талдау нәтижелері бойынша кәсіпорынның айналым активтеріндегі дебиторлық 

берешектің шамасы мен ҥлесін, сондай-ақ кредиторлық берешек міндеттемелеріндегі шамасы 

мен ҥлесін, кәсіпорынның дебиторлық және кредиторлық берешегінің арақатынасын 

оңтайландыру жӛніндегі іс-шаралар әзірленеді. 

Дебиторлық және кредиторлық берешекті талдау ҥшін оның динамикасы мен 

қҧрылымын тҧтастай алғанда да, тҥрлері бойынша да, сапасы бойынша да (мерзімі ӛткен және 

т.б. бӛліп кӛрсете отырып), жеке контрагенттер бойынша (егер біз ірі контрагенттер немесе 

контрагенттердің топтары туралы айтатын болсақ) бағалау қажет.  

Талдаудың маңызды бағыты дебиторлық берешектің де, кредиторлық берешектің де 

айналымдылығы мен айналым кезеңін талдау болып табылады (дебиторлық және кредиторлық 

берешек, оның ішінде оның тҥрлері, контрагенттердің топтары немесе жеке контрагенттер 

бойынша қанша кҥн айналыста болады), соның негізінде операциялық және қаржылық циклдің 

кӛрсеткіштерін есептеуге болады. 

 

ANNOTATION 

Conducting an analysis of Accounts Receivable and payable allows us to identify: the 

composition and structure of these debts, their changes in the dynamics of the period, risks of non-

repayment of accounts receivable and possible unclaimed accounts payable, determining the quality, 

liquidity and turnover indicators of accounts receivable and payable accounts, their impact on the 

financial condition of the enterprise. Based on the results of the analysis, measures will be developed 
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to optimize the amount and share of accounts receivable in the working assets of the enterprise, as well 

as the amount and share of accounts payable obligations, the ratio of accounts receivable and Accounts 

Payable of the enterprise. 

To analyze accounts receivable and payable, it is necessary to evaluate its dynamics and 

structure as a whole, both by type and quality (with the distinction of overdue, etc.), by individual 

counterparties (if we are talking about large counterparties or groups of counterparties). An important 

area of analysis is the analysis of the turnover and turnover period of both accounts receivable and 

accounts payable (how many days are in circulation for accounts receivable and accounts payable, 

including its types, groups of counterparties or individual counterparties), on the basis of which it is 

possible to calculate the indicators of the operational and financial cycle. 

 

Кілтті   сӛздер: қарыз, дебиторлар, кредиторлар, талдау, ұйым, тиімділік, өтімділік. 

Key words: debt, debtors, creditors, analysis, organization, efficiency, liquidity. 

 

Кіріспе. Мақалада коммерциялық ҧйымның дебиторлық және кредиторлық 

берешектерін талдау қарастырылған. 

Зерттеу тақырыбының ӛзектілігі кез-келген ҧйым ҥшін дебиторлармен және әртҥрлі 

кредиторлармен есеп айырысу маңызды болып табылатындығымен байланысты, ӛйткені олар 

оның ӛтімділігі мен қаржылық тҧрақтылығын анықтайды, кәсіпорынның қаржылық 

тәуекелдеріне тікелей әсер етеді, осы бағытта қаржыны басқару кәсіпорынның қаржылық 

жағдайының жақсаруына әкелуі мҥмкін немесе керісінше оны едәуір нашарлатуы мҥмкін.  

Әдетте, коммерциялық ҧйымның дебиторлық берешегінің негізгі бӛлігі тауарларды, 

жҧмыстарды, қызметтерді сатқан, бірақ тӛлем әлі алынбаған сатып алушылар мен тапсырыс 

берушілер болып табылады. Дегенмен, Басқа дебиторлар да болуы мҥмкін (бірінші кезекте 

жеткізушілерге және мердігерлерге, персоналға берілген аванстар, салықтар бойынша артық 

тӛлеу және басқалар бойынша).  

Зерттеу материалдары мен әдістері. Коммерциялық ҧйымның кредиторлық 

берешегінің негізгі бӛлігі-жеткізушілер мен мердігерлер алдындағы берешек, дегенмен 

кредиторлық берешектің басқа тҥрлері де болуы мҥмкін (сатып алушылар мен тапсырыс 

берушілерден алынған аванстар, персонал, бюджет алдындағы, бюджеттен тыс қорларға 

салықтар мен тӛлемдер бойынша берешек, сондай-ақ ӛзгелері). [1,2,3] 

Дебиторлық берешекті талдау кәсіпорында дебиторлармен проблемалар бар екенін, 

мерзімі ӛткен берешек ӛсіп келе жатқанын, кредиторлық берешек – ҧқсас, бірақ 

кредиторлармен проблемалар бӛлігінде [4,5].  Мҧндай талдаудың мақсаты-дебиторлық берешек 

пен кредиторлық берешектің сапасы мен ӛтімділігін, олардың кәсіпорынның қаржылық 

жағдайына әсерін анықтау, қарыздарды басқарудың тиімділігін арттыру жолдарын анықтау.  

Дебиторлық және кредиторлық берешектерге талдау жҥргізу мыналарды анықтауға 

мҥмкіндік береді: осы қарыздардың қҧрамы мен қҧрылымы, олардың кезең динамикасындағы 

ӛзгеруі, дебиторлық берешекті ӛтемеу тәуекелдері және кредиторлық берешектің ықтимал 

талап етілмеуі, дебиторлық және кредиторлық берешектердің сапа, ӛтімділік және айналым 

кӛрсеткіштерін, олардың кәсіпорынның қаржылық жағдайына әсерін анықтау.  

Нәтижелер және оларды талқылау. Талдау нәтижелері бойынша кәсіпорынның 

айналым активтеріндегі дебиторлық берешектің шамасы мен ҥлесін, сондай-ақ кредиторлық 

берешек міндеттемелеріндегі шамасы мен ҥлесін, кәсіпорынның дебиторлық және кредиторлық 

берешегінің арақатынасын оңтайландыру жӛніндегі іс-шаралар әзірленеді [6,7,8]. 

"Арман" ЖШС-нің дебиторлық берешегі ҧзақ мерзімді берешекпен (бірнеше 

келісімшарттар бойынша, олар бойынша есеп айырысу мерзімдері шарттар бойынша 12 айдан 

асады), сондай-ақ коммерциялық және берілген аванстардан басқа ӛзге де есеп айырысулар 

нәтижесінде қалыптасатын берешекті қамтитын қысқа мерзімді берешекпен ҧсынылған.  

Жоғарыда келтірілген диаграммадан дебиторлық берешек 2019 жылдың басынан бастап 

2021 жылдың соңына дейін 18,43 % - ға ӛскенін кӛруге болады. Бҧл ретте, тапсырыс 

берушілердің ҧзақ мерзімді берешегі 0 – ден 418,2 млн.теңгеге дейін, қысқа мерзімді берешегі 

14,82% - ға ҧлғайды, ал салықтар бойынша артық тӛлем 71,56% - ға қысқарды. 2021 жылдың 

аяғындағы тҥрлер бойынша дебиторлық берешектің қҧрылымы 1-суретте кӛрсетілген: 
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Сурет 1 – 31.12.2021 ж. "Арман" ЖШС-ң дебиторлық берешегінің қҧрылымы 

 

Ҧсынылған мәліметтерден дебиторлық берешектің кӛп бӛлігі клиенттердің қысқа 

мерзімді дебиторлық берешегі екенін кӛруге болады. 

Егер біз клиенттердің қысқа мерзімді дебиторлық берешегін егжей-тегжейлі 

қарастыратын болсақ, онда оны клиенттердің тҥрлеріне бӛлуге болады: ірі клиенттер (ҧзақ 

мерзімді қатынастар Орнатылатын, бір немесе бірнеше келісімшарттар жасалады, кӛбінесе 

ынтымақтастық тендер негізінде жҥзеге асырылады) және шағын клиенттер, кӛбінесе бір реттік 

клиенттер немесе тапсырыс аз клиенттер[9,10,11,12]. Бҧл ретте берешек мерзімі ӛткен, кҥмәнді 

және ҥмітсіз болуы мҥмкін. Әдетте, соңғы екі санат ірі клиенттермен жҧмыс істеуге 

байланысты емес.  

Егер біз шағын және ірі клиенттер ҥшін дебиторлық берешекті бӛлек қарастыратын 

болсақ, олардың 2021 жылдың соңындағы қҧрылымы келесідей (сурет.2): 

 

 
Сурет 2  –  «Арман» ЖШС тапсырыс берушілерінің клиенттер санаттары және берешек сапасы 

бойынша дебиторлық берешегінің қҧрылымы 31.12.2021 ж. 

 

Жоғарыда келтірілген деректерден шағын клиенттер бойынша мерзімі ӛткен берешектің 

ҥлесі жоғары, кімге, олар бойынша берешектің 2% – ға жуығы-бҧл не кҥмәнді, не ҥмітсіз 

берешек екенін кӛруге болады. 

Әрі қарай, кәсіпорынның кредиторлық берешегінің динамикасын қарастыру қажет, ол 

1-кестеде келтірілген. 

 

Тапсырыс 

берушілердің ҧзақ 

мерзімді берешегі 

8,97% 

Тапсырыс 

берушілердің қысқа 

мерзімді берешегі 

89,07% 

Берілген аванстар 

0,00% 

Салықтар 

бойынша 

аванстық 

тӛлемдер 

1,95% 

79,23% 

20,77% 

0,00% 

70,57% 

Ағымдағы Өтіп кеткен кумәнді үмітсіз 

Ірі клиенттер 

шағын клиенттер 
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Кесте 1 – «Арман» ЖШС-нің 2019-2021 жылдардағы кредиторлық берешегінің қҧрылымы 

Кӛрсеткіштер 

Мәнділігі, млн. тенге 
2021 ж 2019 

жылға 

ӛзгерісі, % 
2019 ж. 

басына 

2019 ж. 

соңына 

2020 ж. 

басына 

2021 ж. 

соңына 

Жеткізушілер мен мердігерлер 

алдындағы қысқа мерзімді 

берешек 

1 014,1 968,6 1 099,9 970,6 - 4,29 

Алынған аванстар 0,0 0,0 0,0 0,0 - 

Қызметкерлер алдындағы 

қысқа мерзімді берешек 
222,3 222,3 162,3 155,4 -30,09 

Қысқа мерзімді бағалау 

міндеттемелері (резервтер) 
103,6 103,6 127,8 80,9 -21,93 

Барлық кредиторлық берешек 1 340,0 1 294,5 1 390,0 1 206,9 -9,93 

 

Осылайша, кәсіпорынның талданып отырған кезеңдегі кредиторлық берешегі 9,93% - ға 

тӛмендеді. Бәрінен бҧрын персонал алдындағы берешек – 30,09% – ға, одан кейін-бағалау 

резервтері 21,93% - ға тӛмендеді, бҧл 2020 жылы персоналдың қысқаруына, жалақы бойынша 

аванстар шамасының ӛзгеруіне байланысты. Жеткізушілер мен мердігерлер алдындағы 

кредиторлық берешек тек 4,29% - ға қысқарды. Талданып отырған кезеңде кәсіпорында жыл 

соңында алынған ашылмаған аванстар болған жоқ. Бҧл ретте, кәсіпорынның мерзімі ӛткен 

кредиторлық берешегі жоқ-барлығы уақтылы ӛтеледі, белгіленген мерзімдерде тиісінше 

мерзімін ӛткізіп алғаны ҥшін ӛсімпҧлдар мен айыппҧлдар есептелмейді. 

2021 жылдың соңындағы кредиторлық берешектің қҧрылымы 3-суретте кӛрсетілген: 

 

 
Сурет 3 – «Арман» ЖШС-ң кредиторлық берешегінің қҧрылымы 31.12.2021 ж. 

Дереккӛз: автор 1 кесте негізінде қҧрастырған. 

 

Яғни, жеткізушілер мен мердігерлер алдындағы қысқа мерзімді берешек ҥлесі ең 

жоғары – 80,42%. Жоғарыда айтылғандай, бҧл тек ағымдағы қарыз, кәсіпорынның мерзімі 

ӛткен берешегі жоқ. 

Бір жағынан, бҧл қандай да бір жолмен ҧйымның ӛтімділігін қамтамасыз етеді. Екінші 

жағынан, бҧл дебиторлық берешек пен оған иммобилизацияланған қаражат кредиторлық 

берешек есебінен емес, басқа ресурстар (меншікті капитал, несиелер мен қарыздар) есебінен 

қаржыландырылатындығын кӛрсетеді. 

Осылайша, талдау келесі қорытынды жасауға мҥмкіндік берді. Кәсіпорынның талданған 

кезеңдегі дебиторлық берешегі, тіпті 2020 жылы біршама тӛмендегеніне қарамастан, артып 

келеді, сонымен қатар оның қҧрылымында клиенттердің дебиторлық берешегі кӛп. Оның ең 

маңызды бӛлігі-ірі клиенттердің дебиторлық берешегі, дегенмен 2020 жылы кішкентайлардың 

Жеткізушілер мен 

мердігерлер 

алдындағы қысқа 

мерзімді берешек 

80,42% 

Алынған аванстар 

0,00% 

Қызметкерлер 

алдындағы қысқа 

мерзімді берешек 

12,88% 

Қысқа мерзімді 

бағалау 

міндеттемелері 

(резервтер) 

6,70% 
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ҥлесі артады. Талданған кезеңде, әсіресе 2020 жылы, мерзімі ӛткен берешектің ҥлесі артады, 

шағын клиенттер ҥшін 2020 жылы кҥмәнді және ҥмітсіз дебиторлық берешектің ҥлесі артады. 

[13,14,15,16]. Кредиторлық берешек бойынша, оның ішінде жеткізушілер мен мердігерлер 

алдындағы кредиторлық берешек азаяды (және ол кредиторлық берешектің ең жоғары ҥлесіне 

ие). Сонымен қатар, кәсіпорынның мерзімі ӛткен кредиторлық берешегі жоқ. Дебиторлық 

берешек айналымының ӛсуі байқалды, ӛте маңызды. Қор айналымы кезеңінің ӛсуімен қатар 

кәсіпорынның операциялық циклі артады. Кредиторлық берешектің айналым кезеңі Баяу ӛссе, 

қаржылық цикл де артады[17,18]. 

Жалпы алғанда, дебиторлық берешекке қаражатты иммобилизациялау меншікті 

капиталдың да, несиелер мен несиелердің де айтарлықтай ресурстарын тартуды талап етеді, 

ӛйткені бҧл мақсаттар ҥшін кредиторлық берешек жеткіліксіз [19,20]. Кәсіпорынның 

дебиторлық және кредиторлық берешегін басқару проблемалары кӛрсетілген: дебиторлық 

берешектің айналым кезеңінің ӛсуі, мерзімі ӛткен дебиторлық берешек ҥлесінің ӛсуі, кҥмәнді 

және ҥмітсіз дебиторлық берешектің ӛсуі, ҥмітсіз шығындарды есептен шығару, операциялық 

және қаржылық циклдің ӛсуі (дебиторлық және кредиторлық берешек айналымының әсері). 
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РЕЗЮМЕ 

Проведение анализа дебиторской и кредиторской задолженности позволяет определить: 

состав и структуру этих задолженностей, их изменение в динамике за период, риски 

непогашения дебиторской задолженности и возможную невостребованность кредиторской, 

определить показатели качества, ликвидности и оборачиваемости как дебиторской, так и 

кредиторской задолженностей, их влияние на финансовое состояние предприятия. По 

результатам анализа разрабатываются мероприятия по оптимизации величины и доли 

дебиторской задолженности в оборотных активах предприятия, а также величины и доли в 

обязательствах кредиторской задолженности, соотношения дебиторской и кредиторской 

задолженности предприятия. 

Для анализ дебиторской и кредиторской задолженности необходима оценка ее 

динамики и структуры, как в целом, так и по видам, по качеству (с выделением просроченной и 

т.п.), по отдельным контрагентам (если речь о крупных контрагентах или группах 

контрагентов). Важным направлением анализа является анализ оборачиваемости и периода 

оборота как дебиторской задолженности, так и кредиторской (сколько дней обращается в 

среднем дебиторская и кредиторская задолженность, в том числе, по ее видам, группам 

контрагентов или отдельным контрагентам), на основе чего возможно рассчитать показатели 

операционного и финансового цикла. 
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Аннотация  

Бҧл мақалада қазіргі уақыттағы туризмнің даму жағдайы баяндалады. Онда туризмді 

дамытудың жолдары мен атқарылатын жҧмыстар кӛрсетіледі. Мақалада жалпы туризм мен 

Қазақстандағы туризмнің қазіргі жағдайы мен даму мҥмкіндіктері туралы айтылады. Туристік 

қызметтің негізгі белгілері, туризмнің дамуы ҥшін қажетті шарттар анықталды. Қазақстанға 

келу туризмінің кӛрсеткіштері келтірілді. Ішкі туризмді және Қазақстанға келу туризмін 
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